
Modul AI & innovative Sales 2024
 (Änderungen vorbehalten)

Tag Datum von bis Raum Thema Lektionen

Freitag 05.04.2024 08:15 12:15 SW 322 Einführung in AI im Vertrieb 5

Freitag 05.04.2024 13:30 17:45 SW 322 Automatisierung & Implementierung von AI im Vertriebsprozess 5

Samstag 06.04.2024 08:15 12:15 Online Daten und Personalisierung im Vertrieb 5

Freitag 12.04.2024 08:15 12:15 SW 316 Daten-gestützte Vertriebssteuerung
Verkaufsanalysen und Prognosen im Vertrieb 5

Freitag 12.04.2024 13:30 17:45 SW 316 AI-gestütztes Lead Management 5

Samstag 13.04.2024 08:15 12:15 Online Geschäftsmodelle & Erfolgsfaktoren im B2B E-Commerce 6

Freitag 26.04.2024 08:15 12:15 SW 222 AI-gesteuerte Kundenberatung und -service im Vertrieb 5

Freitag 26.04.2024 13:30 17:45 SW 222 AI-gesteuerte Kundenberatung und -service im Vertrieb 5

Samstag 27.04.2024 08:15 12:15 Online Persönliche Effizienzsteigerung des Vertriebs-Managers 5

Freitag 03.05.2024 08:15 17:45 SW 222 Fallstudien und Zukunftstrends im innovativen Vertrieb 10

Samstag 04.05.2024 08:15 12:15 SW 222 Präsentation Leistungsnachweis 5

Individuelles Coaching für den Leistungsnachweis 30 Minuten während dem Modul


