CAS Pricing 2025

Modul 1: Preisfindung und Preisstrategie
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Tag Datum von bis Raum Thema Lektionen
Donnerstag 28.08.2025 08:15 17:45 | S101.02 |Einfihrung CAS / Grundlagen des Pricing/ Aktuelle Trends und Herausforderungen 10
Freitag 20.08.2025 | 0815 | 1745 | si01.02 ,'\(A”er;‘:i%ifr:ezh::l lj r::gr:ti)sea;ﬁlsﬁg;ten 10
Samstag 30.08.2025 08:15 12:30 S101.02 |Werkstatt zur Messung von Zahlungsbereitschaften 5
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Donnerstag 18.09.2025 | morgens Anreise

Donnerstag 18.09.2025 13:00 17:45 | Exkursion |Deep Dive Preisstrategie, Value Based Pricing 5
Freitag 19.09.2025 08:15 17:45 | Exkursion |Deep Dive Preisstrategie, Value Based Pricing 10
Samstag 20.09.2025 08:15 12:00 | Exkursion |Deep Dive Preisstrategie, Value Based Pricing 5
Samstag 20.09.2025 mittags Rickreise oder inviduelle Heimreise

KW 39-42 KW 39-42 Selbs::tudiu Individuelle Arbeit an Leistungsnachweisen/ Coachingsessions/ Tandemcoachings

Samstag 18.10.2025 08:15 12:30 S1 04.04 |Abschlussprasentationen Leistungsnachweis 5
Modul 2: Preisdurchsetzung und Preisanpassung

Tag Datum von bis Raum Thema Lektionen
Donnerstag 30.10.2025| 08:15 12:30 S1 04.04 |lrrationale Seiten von Pricing 5
Donnerstag 30.10.2025| 13:30 17:45 | SI104.04 |Behavioral Pricing 5
Freitag 31.10.2025| 8:15 17:45 online Big Deal Management 10
Samstag 01.11.2025( 8:15 12:30 online Preiscontrolling 5
Freitag 14.11.2025( 8:15 17:45 online Preiskommunikation und -durchsetzung, Kommunikation von Preiserhéhungen 10
Samstag 15.11.2025( 8:15 12:30 online Vom Value Pricing zum Value Selling 5
Freitag 21.11.2025( 8:15 17:45 | S104.04 |Winning Complex Sales 10
Samstag 22.11.2025( 8:15 12:30 S1 04.04 |Einfihrung in das Verhandlungsmanagement 5
Samstag 29.11.2025[ 8:15 12:30 S1 04.04 |Internationales Pricing, Commercial Sales, Value Adding Services 5
Samstag 06.12.2025( 8:15 12:30 S1 04.04 |Abschlussprasentationen, anschliessend Abschlussapéro 5




